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1. Основные режимы инвестиционной политики 

принимающих стран, их характеристика

Режим наибольшего благоприятствования (РНБ). РНБ означает, что инвестициям граждан или компаний на территории одной договаривающейся стороны будет предоставляться режим не менее благоприятный, чем инвестициям граждан или компаний любой третьей страны. 
Оговорка о РНБ сдерживает государство от создания для инвестиций из другой договаривающейся стороны условий менее благоприятных, чем те, которые предоставлены инвестициям из третьей страны. Этот принцип также означает, что если одна из сторон предоставляет специальное преимущество или привилегию инвестициям из третьей страны, то она должна предоставить такое же преимущество или привилегию инвестициям из страны-партнера.

Этот режим чаще используется на стадии регистрации компаний, реже на стадии осуществления деятельности. 

Исключения из РНБ:

· исключения общего плана, в отношении национальной безопасности;

· исключения, основанные на взаимных договоренностях по вопросам налогообложения защиты прав интеллектуальной собственности и т.д.;

· особые исключения, действующие на односторонней основе.

Национальный режим (НР). НР означает, что инвестициям граждан и компаний одной договаривающейся стороны на территории другой договаривающейся стороны будет предоставлено от принимающего государства обращение не менее благоприятное, чем то, которым пользуются граждане или компании этой принимающей страны.
Этот режим чаще используется на стадии осуществления деятельности, реже на стадии регистрации компаний. 

Определяется список отраслей или видов деятельности, на которые не распространяется действие НР, по причине национальной безопасности.

Справедливый и равноправный режим (СРР). СРР предусматривает, что «справедливое и равноправное обращение» означает минимальный международный стандарт. Этот стандарт позволяет оценить взаимоотношения между зарубежным инвестором и принимающим государством. 

Режим транспарентности требует своевременного информирования инвесторов об изменении инвестиционного режима принимающих стран.
2. Система государственных гарантий иностранным инвесторам

Принимающее государство гарантирует иностранным инвесторам защиту его прав и интересов, что декларируется национальным законодательством. Существуют следующие формы государственных гарантий:

· предоставление недискриминационного режима, как правило, национального для иностранных инвесторов;

· защита от возможной экспроприации, национализации и иной формы отчуждения имущества;

· беспрепятственный перевод прибыли и доходов за рубеж;

· введение «дедушкиной оговорки» для защиты инвестора при принятии в будущем законодательных актов, ухудшающих его положение;

· определение порядка разрешения инвестиционных споров.
3. Система ограничений деятельности иностранных инвесторов

на территории принимающих государств
Исторически многие страны мира применяли различные ограничения на иностранные инвестиции.  

Причины введения ограничений:

· опасения стран по поводу установления излишне высокого иностранного контроля над национальной экономикой;

· опасения потери части национального достояния;

· стремление содействовать участию местного населения в руководстве компаний, содействовать росту их занятости;

· желание контролировать приток технологий и управленческого опыта с точки зрения их тщательного отбора с учетом качества.

Средства государственного регулирования притока иностранных инвестиций условно делят на две группы:

· прямые, или формальные, средства;

· скрытые, или неформальные, средства.

К прямым, или формальным, относятся средства, регулирующие приток иностранных инвестиций на основе законодательных норм и правил. К ним относятся:

1) порядок регистрации и деятельности компаний с иностранными инвестициями;

2) законодательные или иные ограничения на долю зарубежной собственности и контроль в отдельных отраслях;

3) требования, связанные с торговыми аспектами инвестиций (установление минимального объема экспорта, требование максимального уровня цен на сбыт продукции на внутреннем рынке и др.);

4) требования в отношении условий производственной деятельности компаний (доля местного компонента в стоимости готовой продукции, требование минимального объема внутрифирменных исследований, минимального объема использования местной рабочей силы).

Скрытые, или неформальные, государственные ограничения на привлечение иностранных инвестиций (вторая группа) представляют собой барьеры, связанные со спецификой административных процедур, жесткой институциональной структурой принимающих стран, с деятельностью политических и социально-культурных организаций. Т.е. они непосредственно не ограничивают приток инвестиций и не применяются из дискриминационных соображений против зарубежных инвесторов. Но их нельзя игнорировать. Более того, в настоящее время они пользуются приоритетом с учетом значительного влияния на деятельность иностранных компаний. 


4. Политика стимулирования в области привлечения иностранных инвестиций.

Главная цель политики стимулирования — воздействовать на направление, величину и характер инвестиционных потоков. Основным направлением стимулирования притока иностранных инвестиций является предоставление разного рода льгот. В силу национального режима иностранный и национальный инвесторы имеют равные права на получение стимулов. При этом льготы предоставляются предпринимателям при выполнении следующих условий:

· содействие росту занятости населения;

· содействие мелкому и среднему предпринимательству;

· проведение НИОКР в принимающей стране;

· содействие проведению региональной политики;

· содействие расширению экспорта.

Можно выделить три направления реализации государственной политики принимающих стран по привлечению прямых иностранных инвестиций:
1. Повышение имиджа принимающей страны на основе распространения рекламных материалов, характеризующих данную страну, ее потенциальные возможности по привлечению прямых иностранных инвестиций. 

2 Предоставление государством комплексного пакета услуг возможным иностранным инвесторам по поддержке их инвестиционной деятельности. Это консультационные услуги, облегчение прохождения различных бюрократических этапов регистрации и налогового контроля, получения разрешений и др. 

3. Предоставление иностранным и национальным предпринимателям финансовых, фискальных и прочих льгот.

Фискальные стимулы подразделяются на следующие формы:

1) снижение ставки налога на прибыль корпораций;

2) налоговые каникулы;

3) увеличение сумм амортизационных отчислений;

4) разрешение последующего зачета потерь, полученных в первой период работы, в счет будущих прибылей;

5) инвестиционные и реинвестиционные скидки;

6) сокращение взносов в социальные фонды;

7) сокращение суммы налогооблагаемой прибыли в зависимости от количества работающих и других расходов на рабочую силу;

8) стимулы, связанные со снижением ставки НДС, включая уменьшение налога на прибыль корпораций или предоставление кредитов в связи с повышением доли местного сырья или промежуточной продукции;

9) снижение экспортных пошлин;

10) преференциальное налогообложение доходов от экспорта;
11) сокращение налоговых ставок на специальные поступления иностранной валюты, в том числе за экспорт произведенных товаров;

12) налоговые кредиты на внутренние продажи в обмен на экспорт​ные поступления;

13) налоговые кредиты в связи с использованием местного сырья в производстве товара, предназначенного на экспорт;

14) сокращение налогообложения экспортно-ориентированного производства.

Группа финансовых стимулов включает в себя:

1) прямые субсидии на покрытие части капитальных расходов, производственных или маркетинговых расходов конкретного инвестиционного проекта;

2) субсидированные займы;

3) гарантии на предоставляемые займы;

4) гарантированные экспортные кредиты;

5) участие государственного капитала в инвестициях в проекты с высоким коммерческим риском;

6) правительственное страхование льготных кредитов, предоставляемое для некоторых видов риска. Например, при изменении курса валюты, девальвации или по некоммерческим рискам — экспроприации, изменении политического строя страны и др.

Третья группа – прочие льготы – подразделяется на:

1) субсидирование расходов на создание или реконструкцию инфраструктуры инвестиционного проекта;

2) субсидирование услуг, в том числе помощь в нахождении источника финансирования, разработке проектов, предоставление информации о конъюнктуре рынков, наличии сырья, помощь в подготовке кадров, предоставление технических возможностей для развития ноу-хау или улучшение контроля за качеством;

3) заключение преференциальных государственных контрактов;

4) закрытие рынка для последующего прихода других производителей или предоставление монопольных прав на производство тех или иных товаров;

5) защиту от импортной конкуренции;

6) специальные программы в отношении предоставления иностранной валюты (в том числе по специальным валютным курсам), гарантирование риска при получении иностранных займов, концессий по кредитам в иностранной валюте и специальные льготы по репатриации доходов и капитала.

